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短期融資のジレンマが多くの断念層・諦め層を生んでいる

 法人のうち85.0%は短期資金ニーズあるものの、金融機関から借り入
れていない「断念層」「諦め層」が31.7%も存在
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出所: 弥生調査 (2016年3月調査、短期資金に関する法人の回答、N=1,637)
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結果的に個人で何とかやり繰りしているケースも多い

 実際に短期資金需要が発生した
場合には、会社としての金融機
関借入は半分弱、一方で個人で
の対応も多い

 対応策選択の理由は、金融機関
を「選ぶ」理由と「選ばない」
理由に分かれる
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出所: 弥生調査 (2017年9月調査、短期資金に関する法人の回答、N=1,270)

法人での短期資金需要対応方法 対応方法を選択した理由 (MA)
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アルトアは新しい価値を創造する

 アルトアは、従来の事業者向け短期融資ビジネスの「ジレンマ」を
解消し、借り手と貸し手双方のWin-Winを実現する
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借り手(事業者)

 時間と手間がかかって、必要
な時に資金を調達できない

貸し手(金融機関)

従来の
事業者向け
短期融資

 貸倒れはゼロを目指す

 時間と手間がかかる割に、少
額/短期では採算があわない

双方にとって不幸な状態

 時間/手間がかからず、すぐ
に資金を調達できる

アルトア

 時間と手間を最小化するため
、少額/短期でも採算があう

 貸倒れは一定数発生するが、
発生率はコントロールする

Win-Winの状態
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アルトアが提供する価値: 借り手に提供する価値
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これまでにない
利便性

高度な
与信能力

オンラインで完結

スピーディな融資

保証人・担保不要

膨大なデータを分析

AI技術を活用

安定した品質 & 低コスト

借り手(事業者) 貸し手(金融機関)



ALT

アルトアは事業者にこれまでにない利便性を提供

 事業者の手間を最小化し、スピード感のある融資を実現

 事業者から許諾を取得した上で、会計データ情報を取得し、審査に利用

• 会計データは、全ての取引、銀行口座情報等が記録された連続的、網羅的な万能
データ

• 今後は、多様なデータの活用も計画

 既存金融機関と比べて圧倒的な利便性を事業者に提供

 融資のための書類が不要 & 最短で即日融資
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事業者

(借り手)

会計データ

銀行口座情報

クレジットカード情報

顧客属性情報

ソーシャル情報

取引データ①借入申込 &
データ提供許可

④審査結果

②データ取得

アルトアのビジネススキーム

* 現時点では、基本的に会計データのみを審査に使用するが、今後段階的に扱う情報を拡充する計画

③人工知能に
よる審査
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お手続きはウェブで完結 – https://www.altoa.jp/

7 © 2019 Altoa, Inc.  All rights reserved.

 オンラインショッピングの利便性を金融にも
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アルトアが提供する価値: 貸し手に提供する価値
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これまでにない
利便性

高度な
与信能力

オンラインで完結

スピーディな融資

保証人・担保不要

膨大なデータを分析

AI技術を活用

安定した品質 & 低コスト

借り手(事業者) 貸し手(金融機関)
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従来の与信手法とアルトア与信モデル(ALTモデル)の比較
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 過去一時点のサマリー情報
である決算書(BS/PL)を元に
評価

基本構造

データの量・質

審査品質・速度

従来の与信手法 ALTモデル

 様々な企業取引情報を時系
列で評価

 限られた情報、改竄も容易  時系列のローデータで実態
把握、改竄は困難

BS/PL

(第1期)

総勘定元帳
データ

口座データ

トランザクション
データ

 人手がかかり、バラつき有  AIで即時自動審査、安定し
た品質

BS/PL

(第2期)

BS/PL

(第3期)

時系列で取引を常時把握期中の取引は把握困難
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旧来型のスコアリングモデルとALTモデルの比較

 旧来型のスコアリングモデルは
決算書に依存

 決算書は情報が抽象化され過ぎ

 売上が同じ2億円でも…

 ALTモデルは取引一件単位でデ
ータを精査

 現預金の推移を取引単位で精査

 取引の整合性や妥当性もチェッ
クすることで、不正も防止
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 取引先1社

 大型受注(年間1案件)

リスク
大

 取引先1社

 継続受注(毎月1案件)

リスク
中

 取引先10社

 継続受注(毎月1案件)

リスク
小

>
>
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サービス開始から一年、お申込みは着実に増加

 認知度の向上につれて、右肩上がりで増加

 2018年5月に本格貸出を開始して以降、増加ペースが速まる
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出所: 自社(2018年11月までの実績)

本格貸出開始
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申込企業の業歴、代表者年齢

 業歴5年以内のアーリーステージ企業の申込が比較的多い

 代表者は40～50代が中心であるが、60代以上も多い

 安心感のあるWebデザインにより、高年齢者層も活用
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出所: 自社(2018年11月までの実績)
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申込企業の分布

 関東圏が多いが全国に万遍なく
分布

 売上高1億円未満が約7割

 既存の金融機関ではリーチし難
いセグメント
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出所: 自社(2018年11月までの実績)
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 概ね一般的な業種分布に近く、業種による偏りは見受けられない
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申込企業の業種分布

出所: 自社(2018年11月までの実績)
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お申込みの増加とともに、融資実行も着実に増加

 丸一年経過の2018年12月6日時点で、累積実行件数257件、406百万円

 承認率は月ごとでの上下はあるが、平均すれば約60%
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出所: 自社(2018年11月までの実績)

(千円)
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一年間の振り返り

 お申込み、融資実行ともに着実
に増加

 ご利用のお客さまの満足度が
極めて高い

 融資サービスにおいて、利用事
例を公開できることは稀

 お申込み、融資実行は増加して
いるものの、当初事業計画比で
約半分の進捗

 満足できるレベルではない

 認知度が大きなネック

 サービスの存在自体をまだ認知
してもらっていない

 アルトアからの借入を金融機関
がどう見るのか心配、という声
も

ポジティブ ネガティブ

16 © 2019 Altoa, Inc.  All rights reserved.



ALT

[参考] 利用顧客事例1 ((株)オカピート)

 2018年1月に実行、広告業

 大口入金が遅れ、困っていたところで税理士から勧められた

 会計データをアルトアに連携するのは『裸で立つ』ということ

 自社の事業を｢がんばってますね！｣と褒めてもらえたように感じた
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継続的にサービス改善を実施

 全体的なユーザビリティを継続的に改善

 会社名と郵便番号の入力で法人番号/法人住所を自動でセット

 氏名(漢字)の入力で、氏名(カナ)を自動でセット*、など

 増額借換(リファイナンス)機能の提供(2018年8月)

 約定弁済回数の半分以上を返済されたお客さまに対し、追加借入を提供

• 増額借換もオンラインで完結

 金利帯の見直し(2018年9月)

 最低金利を3.8%から2.8%に引下げ、同時に金利のピッチを細分化

 犯罪収益移転防止法の施行規則改正を受け、本人確認手続きを改善

 法人の本人確認手続きは、お客さまによる手続きが不要に(2019年2月)

 個人(法人代表者/個人事業主)についても、インターネットで完結可能に

• 株式会社TRUSTDOCKとの協業により、2019年春を目処に対応予定

 実績を踏まえながら、今後もサービス改善を継続

 融資期間上限の引き上げ、融資金額上限の引き上げ、極度融資への対応

 弥生以外の会計ソフトへの対応、など
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* システム的な制約により、Windowsのみで利用できる機能
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本人確認の手続きの改善により、初回でも即日融資が可能に

 2回目以降は原則本人確認が不要のため、現状でも即日融資実行が可能
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10～60分
(営業時間内)

申
込

証明書取得 転送不要郵便 コード入力

10分～1日 即時
(営業時間内)

現状

今後

(来春)

審
査

本
人
確
認

契
約
締
結

実
行

1日～2日 10分10分

最短2～3日

10～60分
(営業時間内)

10分～30分 即時
(営業時間内)

10分10分

最短即日

(新方式) 証明書取得

注: 所要時間はあくまでも目安であり、約束されたものではない
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金融機関によるオンラインレンディングに向けて

 米国を中心に、Online Lenderと金融機関との提携が進む

 JP Morgan ChaseとOnDeck、RegionsとAvantなど

 KabbageとING (Spain/France/Italy), Santander (UK), Scotiabank 

(Canada/Mexico)などグローバルな提携も進む

 金融機関のお客さまに、Online Lendingの利便性を提供

 アルトアは、金融機関によるオンラインレンディングの提供を視野に
、有力地方銀行4行と提携

 千葉銀行、福岡銀行、山口フィナンシャルグループ、横浜銀行 (50音順)

 アルトアから金融機関へのLaaS(Lending as a Service)の提供に向けて協議中

 金融機関による事業性評価融資を定量データのAI分析によって実現する

• 特にこれまでカバーが十分ではなかった小規模事業者層へのアプローチを可能に
し、貸出量の増加を図る

• 特に地方銀行は地域経済を支えるインフラとして、地方創生への貢献が求められ
る

 まずは早期に1行でのオンラインレンディング開始を目指す

 2019年中には5行程度での融資開始を目指す
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LaaS(Lending as a Service)におけるアルトア提供機能

 顧客紹介機能(弥生と連携)

 与信エンジン(自動/半自動)

 自動審査/半自動審査の境界線は自由に設定可能

• ホワイトボックス型の与信エンジン

• モデル評価を人が確認できるレポート機能も提供

 PDCAを通じて、継続的に与信エンジンを改善

 Webサイト～融資システムまで一貫したシステム

 一体での提供も、部分提供も可能

 金融機関での融資業務運営のサポート

 金融機関カスタマーセンターと連携

 信用情報の蓄積・提供

• 多重利用、不正利用の防止
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